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各位朋友，下午好。今天我们不谈深奥的技术参数，我们来聊聊一个非常实际的话题——钱。确切地说，是商业地
产的运营者，如何通过一个被称为“储能电站”的设施，将电费账单从成本中心转变为利润中心。这听起来或许有
些不可思议，但现实是，能源管理的范式已经发生了根本性的转变。过去，电力是一种“即用即付”的消费品，而
现在，它正成为一种可以精打细算、甚至产生收益的资产。这背后的核心，就是商业体储能电站的盈利模式。
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　　让我们从最直观的现象入手。如果你观察一家大型商场或工厂的用电曲线，你会发现它像一座起伏

的山峦：白天电价高昂的时段，是用电高峰；而到了深夜，电价低谷时，用电需求也大幅降低。这种用

电习惯与电价结构的不匹配，造成了巨大的“剪刀差”。传统的做法是默默承受，但储能系统的出现，

改变了游戏规则。它允许你在电价低时充电，在电价高时放电自用，从而直接“削峰填谷”，赚取差价

。根据中国电力企业联合会的报告，在部分实行分时电价且价差较大的地区，仅此一项，就能为商业用

户带来可观的经济收益。这仅仅是第一层，也是最基础的盈利逻辑。

　　然而，真正的价值远不止于此。我们海集能在近二十年的深耕中发现，一个设计精良的储能系统，

其角色更像一个多面手。除了电费套利，它还能参与需求侧响应。当电网负荷过高时，电网公司会付费

邀请你减少从电网的取电，转而使用自己储能系统里的电。这相当于你成了一座微型“虚拟电厂”，为

电网的稳定做出了贡献，同时也获得了一笔额外的服务报酬。再者，对于安装了光伏的商业体来说，储

能解决了光伏发电“看天吃饭”的间歇性问题。它把白天用不完的绿电储存起来，供夜间或阴天使用，

极大提升了自发自用率，减少了对电网的依赖，让绿电的价值最大化。你看，盈利的维度就这样被拓宽

了。

　　让我分享一个我们参与过的具体案例。在华东某沿海城市的一个大型物流园区，电费是其运营中的

一大块刚性成本。园区屋顶铺设了光伏，但夜间作业和阴雨天气仍需依赖电网。我们为其设计部署了一

套集装箱式储能系统，与现有光伏配合，形成光储一体方案。这套系统不仅平滑了光伏出力，更重要的

是，它精准地执行着峰谷套利策略。根据一年的运行数据，该系统通过峰谷价差管理，为园区节省了约1

8%的年度电费支出；同时，因其快速响应能力，成功参与了三次电网需求侧响应，获得额外收益。更重

要的是，在夏季一次计划外的局部限电中，储能系统确保了核心分拣线的持续运转，避免了可能高达百

万元的订单损失。这个案例清晰地表明，商业储能的盈利，不仅是账面上的电费节省，更包含了保障生

产连续性所带来的、难以量化的风险规避价值。

　　所以，当我们海集能作为一家从电芯到系统集成全链条打通的数字能源解决方案服务商，为全球客

户设计储能系统时，我们思考的从来不仅仅是把设备安装好。我们思考的是如何将这座“电站”深度融

入客户的商业运营脉搏中。我们的智能能量管理系统，会像一位不知疲倦的资深财务官，实时分析电价
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信号、负荷预测和电网调度指令，在毫秒间做出最优的经济决策：是充电、放电，还是待命响应？这一

切都是自动完成的。我们在江苏的南通和连云港两大基地，一个负责应对像物流园区这样复杂的定制化

场景，另一个则专注于标准化产品的规模化制造，就是为了确保无论客户需求如何多样，我们都能提供

可靠且经济高效的“交钥匙”方案。

　　说到这里，我想提一个更深层的见解。商业体储能电站的盈利模式，本质上是一种“时间与空间的

价值转换艺术”。它将廉价的、特定时间的电能，转移到高价值的、另一个时间点使用；它将可能被浪

费的屋顶绿电，转移到最需要它的生产环节。它让商业体从被动的能源消费者，转变为主动的能源管理

者和市场参与者。这种角色的转变，是能源民主化进程中的一个生动注脚。当然，阿拉也要实事求是地

讲，具体项目的经济性高度依赖于当地的电价政策、补贴机制和电网规则。这就需要像我们这样的服务

商，具备全球化的项目经验与本土化的创新策略，为客户进行精准的测算和设计。

　　那么，对于正在阅读这篇文章的商业决策者而言，不妨思考这样一个开放性问题：您的企业下一份

能源账单，是打算继续作为一项纯粹的成本支出，还是有可能将其转化为一个新的、具有增长潜力的收

益来源？您屋顶的阳光和闲置的空间，是否已经做好了准备，参与到这场静悄悄的能源革命中来？

　　——

来源: https://www.hj-mobile.com

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

Generated by https://www.hj-mobile.com 第 2 页 / 共 2 页

http://www.tcpdf.org

