
家庭储能产品价格走势分析

最近和几位业内的老朋友喝咖啡，聊起一个蛮有意思的现象。不少上海本地的朋友，包括一些住在老式里弄的，都
开始打听家里装储能的事情。这让我意识到，家庭储能这个话题，已经从行业报告里的图表，真正走进了普通人的
客厅和阳台。大家关心的核心，绕不开一个“价钿”。今天，我们就来好好聊聊，家庭储能产品的价格，这些年到
底是怎么走的，以及它背后那条若隐若现的逻辑曲线。
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　　从“奢侈品”到“可选项”：价格曲线的陡峭下探

如果我们把时间拉回到五年前，家庭储能系统对绝大多数中国家庭而言，还是一个近乎奢侈的概念。彼

时，整个产业链尚在爬坡，核心部件如电芯的成本居高不下，系统集成方案也远未标准化。一个能存储1

0度电、保障基本后备电源的系统，其价格门槛足以让大多数潜在用户望而却步。价格，是横亘在市场与

用户之间最厚的那堵墙。

然而，变化比我们预想的要快。驱动价格下行的第一股力量，无疑是规模效应。全球范围内对电动汽车

和大型储能电站的狂热投资，催生了动力电池产能的急速扩张。根据行业公开数据，锂离子电池电芯的

每千瓦时平均成本在过去十年间下降了超过80%。这个宏观层面的“成本红利”，不可避免地惠及了家庭

储能这个下游应用分支。当电芯这个“心脏”部件变得便宜，整个系统的成本结构就发生了根本性的松

动。

其次，是技术迭代与方案优化。早期的家庭储能系统，多少带些“拼凑感”，各个部件之间的兼容性、

系统的整体效率，都有很大的优化空间。现在呢？像我们海集能这样的企业，依托在工商业储能和站点

能源领域近二十年的技术深耕，将大型项目中的电池管理、系统集成、智能温控经验进行“降维”应用

。比如，我们为通信基站设计的极端环境适配技术，同样被用于确保户用储能在江南的梅雨季或北方的

寒冬里稳定运行。这种技术迁移，不是简单的复制，而是基于深厚功底的再创新，它极大地提升了产品

的可靠性和使用寿命，从全生命周期的角度看，反而降低了用户的平均使用成本。

　　再者，市场竞争格局的演变也在重塑价格体系。越来越多的玩家入场，从传统的光伏企业到新锐的

科技公司，大家不再仅仅比拼硬件参数，而是开始角逐整体的能源解决方案能力。这就好比，以前你买

的是一个个孤立的电器，现在你选择的是一整套会“思考”的能源管家。价格的内涵发生了变化——它

开始包含软件的价值、服务的价值、以及未来能源管理的潜在收益。用户支付的，逐渐从“产品购买费

”转向了“服务与价值投资”。

　　一个具体的市场切片：德国户用储能市场的启示

为了更直观地理解这个走势，我们不妨把目光投向一个成熟市场。德国，作为全球家庭储能的先行者，

其发展轨迹极具参考价值。德国联邦能源与水工业协会（BDEW）的数据显示，在2015年左右，一个典型

的德国家庭储能系统（搭配光伏）的安装总成本，每千瓦时储能容量约在1200欧元以上。而到了2022年，

这个数字已经下降到接近700欧元，降幅超过40%。驱动这一变化的，除了前述的全球电池成本下降，还
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有本地化安装、运维服务的成熟，以及金融产品的创新（比如储能租赁模式）。

这个案例告诉我们，价格下降绝非单一因素所致，它是一个由技术、制造、市场、金融乃至政策共同编

织的网络所产生的结果。对于中国家庭而言，随着整县光伏推进、峰谷电价差拉大、以及虚拟电厂等概

念的落地，家庭储能的经济模型正在被快速重构。它的价格，正在从“静态硬件成本”演变为一个与动

态能源收益紧密挂钩的“浮动变量”。

　　未来价格曲线的形状：平缓还是再度陡峭？

那么，未来的价格会一路平缓下行吗？事情可能没那么简单。我们正站在一个新的十字路口。一方面，

技术进步（如钠离子电池的产业化）和制造效率提升，将继续施加向下的压力。另一方面，新的价值维

度正在被添加进来。比如，系统是否具备与电网友好互动的能力（VPP，虚拟电厂），是否集成了更精准

的负荷预测与AI调度算法，是否能无缝融入智能家居生态。这些“软实力”的增强，可能会在硬件成本

下降的同时，为产品赋予新的价值溢价。

这就引出了一个更深层的见解：单纯关注“每瓦时”的购置价格，意义正在淡化。更聪明的视角，是评

估整个系统的“价值密度”。这包括了：

　　度电循环成本：

在整个生命周期内，存储一度电的真实成本是多少？这考验电芯循环寿命和系统效率。

    场景适配能力： 系统是为阳光房设计，还是为海岛别墅设计？像海集能这样，在站点能源领域为通信

基站、安防监控微站定制过光储柴一体化方案的公司，深知不同场景对可靠性的要求天差地别。这种“

千站千面”的定制化能力，反向赋能到户用产品，就能提供更贴合用户真实环境（比如多雨、高温、电

网脆弱）的解决方案，减少“性能浪费”或“性能不足”，这本身就是一种成本优化。

    能源自治程度： 系统能在多大程度上帮你脱离电网波动，甚至实现局部区域的能源自给自足？这关系

到系统的设计冗余和智能管理策略。

　　所以，未来的价格曲线，可能会分化成两条：一条是面向基础功能、高度标准化产品的“成本竞争

曲线”，持续平缓下探；另一条是面向高端需求、提供综合能源价值的“价值竞争曲线”，它可能更平

缓，甚至在某些技术创新点上出现小幅上扬，因为它售卖的不再是电池，而是确定性的能源保障和可参

与的能源未来。

　　海集能的视角：从全局产业链看成本与价值

在我们海集能看来，价格走势分析不能脱离产业链的纵深。公司在江苏南通和连云港布局的基地，分别

聚焦定制化与标准化生产，这让我们对成本有着从电芯到PCS（变流器），再到系统集成的全链条把控力

。这种把控力，不是为了无休止地压低价格进行内卷，而是为了将成本空间，更多地让渡给可靠性的提

升、智能化的嵌入和更长生命周期的设计。我们为全球通信关键站点提供能源支撑的经验反复验证了一

个道理：在能源这件事上，极致的可靠本身就是最大的价值，它避免了灾难性的停电损失。将这种对“

可靠性价值”的深刻理解，融入家庭储能产品的基因，是我们认为的正确方向。

因此，当您下次再审视家庭储能产品的价格标签时，或许可以多问一句：这个价格背后，凝结了多少对

于我家庭独特用电场景的思考？它连接的，是一个怎样的能源未来？

您觉得，在未来三年内，除了峰谷套利，家庭储能系统最能打动您的增值服务会是什么？是参与电网调
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频获得收益，还是成为您家庭碳足迹管理的核心节点？

　　——
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