
户外储能电源商标注册类别深度解析

最近，我的一位老同学，一个资深户外摄影师，向我提了一个既具体又颇具代表性的问题：“我想创立一个户外电
源品牌，保护我的创意，那么户外储能电源商标属于几类呢？” 这个问题，就像一把钥匙，瞬间打开了通往知识产
权与产业交叉领域的大门。它背后所反映的，是新能源储能产品正从专业领域快速渗透到我们生活的方方面面，从
专业基站到家庭后院，再到探险者的背包。
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　　现象是清晰的：过去，储能是发电厂和大型工厂的事体；如今，它变成了一个消费级的概念。根据

中国化学与物理电源行业协会的数据，仅便携式储能电源这一细分市场，在过去五年里年复合增长率超

过了50%。阿拉可以观察到，露营、应急备灾、户外作业乃至移动直播，都成了这些“大号充电宝”的舞

台。市场在爆发，品牌在涌现，而商标，作为品牌在法律上的“身份证”，其分类的准确性就成了商业

布局的第一步棋。

　　那么，回到那个核心问题：户外储能电源商标属于几类？根据世界知识产权组织（WIPO）制定的《

商标注册用商品和服务国际分类》（尼斯分类），其核心注册类别通常是第9类。这个类别像个“大箩筐

”，主要装的是“科学、航海、测量、摄影、电影、光学、衡具、量具、信号、检验（监督）、救护（

营救）和教学用具及仪器；处理、开关、转换、积累、调节或控制电的装置和仪器”。具体到产品上，

可以涉及：

　　电池和蓄电池（0907群组）

电源材料（0907群组）

电能控制装置（0913群组）

太阳能电池（0922群组）

　　但请注意，商标保护讲究的是“全面覆盖”。一个成熟的品牌策略绝不会只注册一个类别。比如，

如果你的户外电源设计独特，可能还需要申请第21类（家用或厨房用容器，如电源的外壳框架）；如果

附带专用的收纳包，第18类（箱包）也值得考虑；更重要的是，如果你提供的是包含软件管理的智能储

能系统，那么第42类的“技术研究”与“软件运营服务”就至关重要了。这就像穿衣裳，不能只穿一件

衬衫，配套的裤子、鞋子都要有，才算是体面的保护。

　　当我们从商标分类的“纸上谈兵”跳出来，看向产业的真实画卷，你会发现事情要有趣得多。商标

类别定义了产品属性，而真正的技术内涵和应用场景，才是产品的灵魂。这就不得不提到我的老东家—

—海集能。我们自2005年在上海成立以来，近二十年的光阴都扑在了储能这件事上。从为通信基站提供“

不断电”的生命线，到为家庭和工商业用户设计智能绿色的储能方案，我们深刻理解“储能”二字在不

同场景下的千钧重量。
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　　特别是我们的站点能源业务，可以说是“户外储能电源”在专业领域的极致体现。你想，在青藏高

原的无人区，一个负责气象监测或边境通信的物联网微站，它面临的挑战远比一次周末露营严酷得多：

极端低温、频繁的电压波动、甚至完全无市电覆盖。我们为这类关键站点定制的一体化能源柜，集成了

光伏发电、储能电池和智能管理系统，本质上就是一个高度可靠、全天候工作的“超级户外电源”。它

必须能在零下40度启动，能通过远程平台实时监控每一节电芯的健康状态，能智能调度光伏、电池和备

用柴油发电机的工作。这种复杂系统集成的经验，让我们对“储能”的理解，从单一的硬件产品，升维

到了“数字能源解决方案”。

　　一个具体的案例或许能更生动地说明问题。去年，我们与一家在中亚地区运营的通信公司合作，为

其部署在山区和荒漠地带的数百个基站进行能源改造。这些站点传统上完全依赖柴油发电机，燃料运输

成本高得吓人，且供电不稳。我们提供的“光储柴一体化”方案，将光伏阵列、我们连云港基地规模化

制造的标准化储能柜与原有柴油机智能耦合。结果是显著的：在项目实施后的第一个全年周期里，这些

站点的柴油消耗量平均降低了65%，运维成本下降了40%，而供电可靠性提升到了99.9%以上。这个案例中

的数据（为保护商业机密已做模糊化处理）背后，是标准化产品与定制化系统集成能力结合的胜利，也

是储能技术创造的真实经济与环境价值。

　　所以你看，当我的摄影师朋友问起商标类别时，我看到的不仅仅是一个法律程序问题。我看到的，

是一个正在被重新定义的行业。户外储能电源，它可能始于第9类的一个商标申请，但它的未来，必然与

智能能源管理（第42类）、可持续生活方式（可能涉及第35类零售服务）乃至整个能源互联网紧密相连。

技术的阶梯正在从“提供电量”迈向“管理能源”，产品从“孤立的设备”进化为“网络的节点”。在

这个过程中，像海集能这样拥有从电芯、PCS到系统集成全产业链布局，并能提供EPC“交钥匙”服务的

企业，其深厚的“内功”就显得尤为重要。我们的南通基地专注于应对各种非标挑战，而连云港基地则

确保成熟产品的可靠与高效，这种“双轮驱动”，正是为了应对全球不同电网条件和气候环境提出的复

杂课题。

　　那么，我想把这个问题抛回给所有正在关注这个领域的朋友：当你的户外电源不仅能为咖啡机供电

，还能通过APP与家庭光伏系统联动，甚至在未来将盈余的电能“卖”给虚拟电网时，你觉得，我们保护

创新与品牌的边界，又应该拓展到哪里呢？

　　——
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