
欧洲储能产业现状的深度剖析

最近与几位在柏林和伦敦工作的同行交流，大家不约而同地提到了一个现象：欧洲的储能项目，尤其是工商业和站
点储能，正在从“政策驱动”的试点，转向“经济性驱动”的规模化部署。这背后，不仅仅是能源安全焦虑的推动
，更是一套复杂的经济逻辑在起作用。我们不妨一起梳理一下。
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　　现象：从“备用选项”到“关键资产”的认知转变

过去，储能常被视为电网的“配件”或可再生能源的“补充”。但现在，情况变了。欧洲的电网运营商

、能源公司和工商业主开始将储能系统视为一种能够创造多重价值的“关键资产”。它不仅能平滑光伏

和风电的波动，更能通过参与电力市场（如调频服务、峰谷套利）直接产生经济效益。这种认知的转变

，是产业爆发的第一块基石。

　　数据与驱动力：政策、市场与技术的三重奏

要理解现状，我们需要看几组核心驱动力。首先当然是政策，欧盟的“Fit for 55”和REPowerEU计划设定

了雄心勃勃的目标，但更有趣的是各国细化的机制，比如德国的削峰填谷电价差、英国的动态调频服务

市场，这些才是直接刺激项目落地的“催化剂”。

其次，是经济性数据。随着电芯成本下降和系统集成效率提升，储能系统的投资回收期在欧洲许多地区

已缩短至5">

8年。对于用电成本高昂的工商业用户，这极具吸引力。最后，是技术路径的成熟。以我们海集能为例，

在站点能源领域深耕多年我们发现，将光伏、储能、柴发甚至燃料电池进行一体化智能调度，形成“光

储柴”或“光储”微网，已成为解决通信基站、偏远站点供电难题的可靠方案。这种高度集成、智慧管

理的系统，恰恰契合了欧洲对供电可靠性、低碳化和智能化的复合需求。

　　一个具体的市场切片：工商业储能的崛起

我们以德国为例。根据德国储能协会(BVES)的数据，2023年德国新增的工商业储能系统容量同比增长超

过150%。这背后，除了高企的电价，更重要的是德国允许储能系统几乎无限制地参与所有电力市场服务

。一家中型制造企业安装一套储能系统，可以同时用于：

　　电费优化：在电价低时充电，电价高时放电，直接降低电费支出。

  容量费用管理：削减最高用电功率，降低基本电费。

  参与电网服务：将其备用容量提供给电网运营商，获取额外收入。

　　这种“一鱼多吃”的模式，使得储能从成本中心变成了利润中心。海集能在南通基地的定制化生产

线，就专门为欧洲客户设计适应这种复杂市场规则的系统，核心在于电池管理系统(BMS)和能量管理系统

(EMS)的深度协同，确保系统能在多重模式下无缝切换，实现收益最大化。
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　　案例与见解：超越电表的价值

让我分享一个我们参与的北欧项目。客户是一家电信运营商，在偏远地区拥有大量无稳定电网的通信基

站。传统方案是依赖柴油发电机，噪音大、成本高、碳排放也厉害。我们的团队提供了一套“光伏+储能

”的微站能源柜解决方案。

　　挑战

    传统方案

    海集能方案

    结果

　　站点供电

    柴油发电机，运维频繁

    光伏微站能源柜，智能混合供电

    柴油消耗减少85%以上

　　运维成本

    高（油料运输、人工巡检）

    低（远程智能监控，预测性维护）

    运维成本下降约60%

　　可靠性

    受燃料供应影响

    7x24小时不间断，极端低温适配

    供电可用性达到99.9%

　　这个案例说明，储能的价值在欧洲市场已远远超越了“存电放电”。它成为构建新型能源系统、实

现特定场景下能源自主与低碳转型的核心节点。特别是对于通信、安防等关键基础设施，储能保障的不

仅是电力，更是社会运行的“神经末梢”不断线。海集能在连云港基地规模化生产的标准化储能柜，正

是为了快速响应这类对可靠性和环境适应性要求极高的全球性需求。

　　未来的挑战与我们的角色

当然，欧洲储能产业也面临挑战，比如电网接入的排队问题、技术标准仍在快速演进、以及供应链的稳

定性。但这恰恰要求从业者具备更深的专业功底和更灵活的适应性。作为一家从2005年就开始专注储能技

术研发的公司，海集能的体会是，真正的竞争力在于对电芯特性、电力电子转换、热管理以及云端智能

算法的全链条理解与整合。这不是简单的组装，而是基于近20年经验形成的“肌肉记忆”。

我们相信，未来的储能系统会更像一位“智慧能源管家”，它不仅要懂技术，更要懂当地的电力市场规

则、气候特点甚至用户的使用习惯。这需要全球化的专业知识与本土化的创新能力的结合，阿拉一直在

这方面努力。比如，针对欧洲北部严寒和南部酷热的不同气候，我们电芯的选型、柜体的保温或散热设

计都会进行针对性优化，确保全生命周期内的性能与安全。

Generated by https://www.hj-mobile.com 第 2 页 / 共 3 页



欧洲储能产业现状的深度剖析

　　展望未来，随着欧洲电力市场进一步耦合与数字化，您认为下一个颠覆性的储能商业模式会出现在

哪个细分领域？是电动汽车与电网的双向互动(V2G)，还是基于区块链的分布式储能聚合交易？这值得我

们共同思考和探索。

　　——
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