
欧洲户用储能市场在2024年的演进与机遇

如果你最近关注欧洲的能源新闻，可能会发现一个有趣的现象：越来越多的家庭不再满足于只在屋顶安装光伏板。
他们开始询问，如何将白天多余的阳光“存”起来，供夜晚或阴天使用。这背后，不仅仅是环保意识的提升，更是
一系列经济与技术因素共同塑造的新现实。今天，我们就来聊聊2024年欧洲户用储能领域正在发生的故事。
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顶安装光伏板。他们开始询问，如何将白天多余的阳光“存”起来，供夜晚或阴天使用。这背后，不仅

仅是环保意识的提升，更是一系列经济与技术因素共同塑造的新现实。今天，我们就来聊聊2024年欧洲户
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　　从现象到数据：一个正在加速的市场

欧洲的户用储能市场，早已不是“未来可期”的蓝图，而是正在高速行驶的列车。驱动它的引擎，首先

是持续高企的电价。尽管2023年底能源危机有所缓和，但许多欧洲家庭的电费账单仍远高于历史水平。这

促使人们寻求能源自主，将电力消费从电网转移到自家屋顶。其次，是光伏“自消费”模式的成熟。许

多国家逐步降低或取消了光伏上网电价补贴，这意味着将光伏电力卖给电网的收益变低，而自己使用则

能节省更多电费。于是，储能系统从“可选配件”变成了“核心组件”。

根据欧洲光伏产业协会（SolarPower Europe）的最新预测，到2024年底，欧洲累计部署的户用储能系统容

量很可能突破一个重要的里程碑。这不仅仅是数字的增长，更代表了数百万家庭能源消费行为的根本性

转变——从被动的消费者，转变为主动的“产消者”。

　　技术演进与用户需求的深度耦合

市场扩张的背后，是产品技术的快速迭代。早期的户用储能系统可能更像一个“黑盒子”，用户只需知

道它能充电放电。但今天的欧洲用户，尤其是德国、意大利、英国等成熟市场的用户，变得更加精明和

挑剔。他们关注的不再仅仅是千瓦时的容量，而是整套系统的智能化程度、与家庭能源管理的集成能力

，以及长期使用的可靠性与安全性。

举个例子，一套先进的系统应该能够：

　　智能预测与调度： 结合天气预报和家庭用电习惯，自动优化充放电策略，最大化自给率。

    多模式无缝切换： 在电网停电时，毫秒级切换至离网运行，保障关键负载不断电。

    极端环境适应性：

无论是北欧的严寒还是南欧的酷暑，系统都能稳定运行，这对电池的热管理提出了极高要求。

　　这些需求，恰恰与我们海集能在另一核心业务——站点能源——领域长期积累的专长不谋而合。自2

005年成立以来，海集能（HighJoule）作为数字能源解决方案服务商，深耕储能领域近二十年。我们为全

球通信基站、物联网微站等关键站点提供光储柴一体化解决方案，这些站点往往位于无电、弱网或环境

极端恶劣的地区。因此，我们对“高可靠、智能化、全气候适应”有着刻骨铭心的理解。如今，我们将

这份为关键基础设施提供坚实能源支撑的经验与技术，注入到户用储能产品的研发中。在上海总部进行

顶层设计与研发，在连云港的标准化基地进行规模化制造，确保每一套面向欧洲家庭的产品，都具备工

业级的可靠性与站点级的智能。
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　　（现代家庭能源管理系统示意图，来源：海集能）

　　一个具体的市场切片：德国巴伐利亚的案例

让我们聚焦一个具体案例，来感受这股趋势的真实脉搏。在德国巴伐利亚州，一个典型的四口之家于2023

年初安装了一套10千瓦光伏配套15千瓦时的储能系统。根据他们2024年第一季度的数据，系统的自消费率

（即光伏发电被自家直接使用的比例）从安装储能前的约35%提升至了惊人的78%。这意味着，他们从电

网购买的电量减少了超过60%。在德国当前平均每千瓦时超过0.30欧元的居民电价下，这套系统为其带来

的年度电费节约超过1500欧元。更重要的是，该系统在冬季两次区域性电网短时波动中，自动切换为离网

模式，保障了家庭供暖和基础用电的连续性，这种“能源安全感”是难以用金钱衡量的。这个案例并非

孤例，它反映了德国乃至整个德语区市场对储能价值认知的深化——从“省钱工具”升级为“家庭能源

核心与安全备份”。

　　未来的挑战与我们的见解

当然，市场并非一片坦途。2024年，欧洲户用储能也面临一些挑战，比如部分地区电网对并网设备要求的

趋严、不同品牌设备间互联互通标准的统一问题，以及如何进一步降低系统的全生命周期成本。但在我

看来，挑战往往孕育着下一轮创新的方向。

真正的机遇在于“集成”与“服务”。未来的户用储能系统，将不再是孤立的电池柜，而是家庭数字能

源生态的枢纽。它可以与电动汽车充电桩、热泵、智能家居系统无缝对接，通过人工智能算法，实现整

个家庭能源流的最优调度。同时，基于储能系统的虚拟电厂（VPP）服务，允许家庭用户将闲置的储能容

量聚合起来，参与电网的调频辅助服务，从而获得额外的收益。这将是“产消者”角色的又一次升华。

这正是海集能所致力构建的图景。我们不仅是一家储能产品生产商，更是一家提供完整EPC服务与数字能

源解决方案的服务商。从电芯选型、PCS设计、系统集成到智能运维，我们依托江苏南通与连云港两大基

地的全产业链优势，提供“交钥匙”一站式方案。我们理解，欧洲每个家庭的需求都是独特的，就像我

们为全球不同气候和电网条件的站点定制方案一样，我们也能为斯堪的纳维亚的独栋别墅和地中海沿岸

的联排住宅，提供最适配的高效、智能、绿色储能解决方案。

　　（集成化家庭能源解决方案场景图，来源：海集能）

　　开放性问题

那么，对于正在考虑或已经踏入能源自主之路的欧洲家庭而言，下一个关键决策点是什么？是选择当下

性价比最高的产品，还是为未来可能参与的虚拟电厂和更广泛的智能家居生态，预留出足够的接口与升

级空间？当你的家从一个用电的终点，转变为一个活跃的、可调度的能源网络节点时，你准备好成为自

己家庭的“能源经理”了吗？

　　——
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