
海外储能项目储能保密协议的重要性与构建

在全球化能源转型的浪潮中，储能项目，尤其是站点能源解决方案，正成为连接可靠电力与关键基础设施的桥梁。
当我们的团队将海集能（上海海集能新能源科技有限公司）的光储柴一体化能源柜部署到东南亚的通信基站或中东
的安防监控站点时，一个与技术本身同等重要的问题常常浮现：如何保护项目中的核心知识产权与商业敏感信息？
这便自然引出了我们今天要深入探讨的议题——海外储能项目中的储能保密协议。

　　海外储能项目储能保密协议的重要性与构建
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　　让我们先看一个普遍现象。许多中国新能源企业在出海初期，往往将全部精力倾注于技术适配、成

本控制与本地合规，却忽略了信息安全的制度性构建。一份来自国际知名律师事务所的分析指出，在涉

及跨境技术部署与能源基础设施的纠纷中，约有30%的争议源头可追溯至保密条款的模糊或缺失。这并非

危言耸听，想想看，您的储能系统拓扑设计、电池管理算法、智能运维逻辑，乃至项目报价与供应链细

节，这些构成了企业的核心竞争力。在缺乏法律屏障的情况下，它们如同在数字旷野中裸奔，风险不言

而喻。

　　作为一家自2005年起就扎根于新能源储能领域的企业，海集能在近20年的全球化业务拓展中深有体会

。我们从上海总部出发，在江苏南通与连云港建立了两大生产基地，一个专注定制化，一个擅长规模化

，为的就是将最适配的储能方案，无论是用于工商业、户用，还是核心的站点能源板块，交付给全球客

户。这个过程中，我们为通信基站、物联网微站提供的每一套“交钥匙”解决方案，都不仅仅是硬件堆

砌，更是包含了我们多年沉淀的数字化能源管理智慧。保护这份智慧，与分享这份智慧，对我们和合作

伙伴而言，是同一枚硬币的两面。阿拉上海人讲求“做事体要漂亮”，这个“漂亮”，就包括了合作过

程的严谨与周全。

　　那么，一份有效的储能保密协议，其核心要素是什么？它绝非一纸简单的承诺书。我认为，它应当

是一个逻辑严密的阶梯结构，至少涵盖以下几个层面：

　　定义范围阶梯：明确什么是“保密信息”。它必须具体，从电芯规格、PCS（变流器）控制代码、系

统集成图纸，到项目运营数据、客户名单，乃至双方在谈判中披露的任何未公开信息。

    义务阶梯：规定接收方需采取何种“合理措施”进行保护。这需要根据信息敏感度分级，例如，核心算

法可能需要加密存储与限域访问，而一般的项目概况则需标准保密处理。

    时限与例外阶梯：保密义务并非永久。通常，它会在项目结束后持续3-5年，甚至更长。同时，协议必

须列明例外情况，如信息已公开、或依法必须披露的情形。

    救济阶梯：明确违约后果。包括但不限于禁令救济、损害赔偿，以及在极端情况下终止合作。这是协议

的牙齿，确保其不被轻视。
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　　我分享一个我们曾遇到的案例。在为一个太平洋岛国的微电网项目提供储能系统时，对方合作方希

望我们公开详细的电池衰减预测模型以进行财务测算。这个模型是我们研发团队多年的心血，价值极高

。最终，我们并未拒绝，而是在一份详尽的保密协议框架下，提供了关键参数区间而非完整模型，并限

定了该信息仅用于该项目评估。协议中明确，任何基于此信息的衍生分析，其知识产权仍归属海集能。

这次合作非常成功，项目建成后稳定运行，解决了当地社区的供电难题。这个案例告诉我们，保密协议

不是合作的障碍，而是建立深度互信的基石。它让技术共享在安全的轨道上进行，最终实现了双赢。

　　将视角拉回更广阔的市场，你会发现，成熟的国际玩家早已将保密协议视为标准动作。它背后体现

的，是对创新价值的尊重和对商业规则的敬畏。对于海集能这样的解决方案服务商而言，我们的价值不

仅在于提供高效、智能、绿色的物理设备，更在于输出一套可靠、可信的合作方法论。当我们在连云港

基地大规模生产标准化储能柜，或在南通基地为某个特殊气候环境的站点定制系统时，我们心里清楚，

保护这些产品背后的“知识”，与保护产品本身同样重要。这关乎企业能否在漫长的能源变革中，持续

赢得伙伴的信任，并守护自己创新的火种。

　　因此，当您计划在海外部署下一个储能项目，无论是为偏远地区的通信铁塔供电，还是建设一个工

商业园区级的微电网时，除了审视技术方案和成本，不妨也多问一句：我们是否已经构建了足够坚固的

信息安全防线？您与您的合作伙伴，是否就如何彼此守护最珍贵的商业与技术秘密，达成了清晰、公平

且具有操作性的共识？

　　——
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